古巴国情及市场情况介绍

一、概况

国名：古巴共和国

面积：109884平方公里

人口：1121.01万（2013年）

语言：西班牙语

首都：哈瓦那

货币：古巴比索

地理：位于加勒比海西北部墨西哥湾入口。由古巴岛、青年岛等1600多个岛屿组成，是西印度群岛中最大的岛国。

气候：全境大部分地区属热带雨林气候，仅西南部沿岸背风坡为热带草原气候，年平均气温25℃。除少数地区外，年降水量在1000毫米以上。

二、经济

（一）概况

古巴是一个经济落后的农业国，土地肥沃，雨量充沛，适合农林牧业发展，主要出产甘蔗、烟草、热带水果、水稻、咖啡、可可等。农村人口占全国人口的27%。55%的耕地用于种植甘蔗，其它用于种植水稻、烟草、柑桔等。古巴每年需要进口食品约6亿美元，大米、豆类和小麦依赖进口；蔗糖、烟草、水果和鱼类是古巴重要的出口农产品，但古巴已失去世界第一大糖出口国的地位，排名居巴西、澳大利亚等国之后。古巴经济长期维持以蔗糖生产为主的单一经济发展模式。目前制糖业在国民经济中的地位呈下降趋势。

近年来，古巴工业结构明显调整，采矿、发电、炼油、炼钢、食品加工、机械、轻纺、电子、水泥等行业发展较快。生物技术和制药工业是政府在制造业领域的投资重点；主要产业为糖工业、旅游业、烟草业和镍工业。

旅游业是古巴国民经济的支柱产业。古巴风光旖旎，享有“加勒比明珠”的美誉。哈瓦那老城是建筑艺术的宝库，拥有各个时期不同风格的建筑，1982年被联合国教科文组织列为“人类文化遗产”。古巴利用自身优势大力发展旅游业，年均海外游客已达200多万人次，旅游业成为古巴第一大创汇产业和重要的就业来源。古巴近年来一直保持了抵古外国游客的快速增长。2011年上半年抵古外国游客比2010年同期增加了10.6%，超过153万人。古旅游部预计2011年古巴将接待超过275万名外国游客。

（二）2013-2014年经济形势

2013年古宏观经济保持稳定，财政和外汇收入增加，外贸保持增长，全年经济增长2.7%。入境游客超过283万人次并创历史新高。

目前，古巴政府充分利用自己所具有的丰富、独特的农业、渔业、生物医药和旅游资源优势，陆续推出吸引外资发展经济的新举措和新政策。2013年11月，正式颁布《马里埃尔发展特区法》；2014年6月，又推出了全新的《外国投资法》。这些重要法律的颁布和实施，必将推动古巴的对外需求不断扩大，投资环境不断改善。

古巴2014年上半年经济同比增长0.6%，没有达到预期增长目标，表现出比预期更大的降幅。在复杂的国际环境和美国实施的经贸和金融封锁情况下，造成上述问题的主要原因是：外汇收入低于预期；不利的天气因素影响；经济始终面临的内部不足等。

各行业中，实现增长较大的包括运输仓储及通讯业、农牧林业、制糖业和酒店餐饮业。工业制造业是发展降幅最大的行业。其它行业保持了与2013年上半年相似的增速。

预计2014年全年经济增长1.4%，低于原先2.2%的预期。总体而言，能源支柱行业的生产、消费、发电、进出口等各项指标预计都将完成年度计划。

三、对外贸易

（一）对外贸易情况

主要出口镍、蔗糖、龙虾及对虾、酸性水果、雪茄烟、朗姆酒等，主要进口石油、粮食、机械、化肥、化工产品等。2013年对外贸易总额203.66亿比索，其中出口55.88亿比索，进口147.78亿比索。

古巴外贸伙伴主要集中在美洲，占55%，其次为欧洲（27%）和亚洲（15%），中东、非洲及大洋洲最少，为3%。主要的贸易伙伴国为委内瑞拉、中国、西班牙、加拿大、荷兰和巴西。
目前，古巴正在鼓励旅游，房地产开发，食品制造，农业等领域的外国企业进入古巴。但是，在古巴落地的外商企业需要与政府合作，并且，政府需要占有51%以上的股份。而根据新的投资法，古巴所有经济领域都开始接纳外商独资企业的进入，尤其是在公共医疗，教育和军工行业。同时，古巴对外资企业实行减税措施，将之前的30%利润税减为15%，并对企业前8年的税务进行豁免。

在此次哈博会上，为突出“吸引外资”这一亮点，古巴外资外贸部发布了最受贸易商和投资商关注的外国投资项目目录，该目录包括246个项目，所需外国投资总金额达到87.1亿美元，涉及农产品加工、建筑、制药与生物技术、可再生能源等重点行业，列明了每个项目的概述、预计投资金额、面向的市场、预期目标等信息，项目涵盖全国各省和青年岛特别市。

另外，早在去年9月，古巴就已批准通过了《马里埃尔发展特区法》及其《实施条例》，并于11月1日正式生效，作为经济模式更新的实质举措。马里埃尔发展特区被视为“古巴面向世界的门户”，位于首都哈瓦那以西45公里，总面积465平方公里。规划包括港口码头区、物流支持区、工业园区 (轻工业、高科技和重工业)、现代服务区（电信和信息）、运输集散中心（航空、陆地和海运）、商务中心（房地产和展厅）、休闲娱乐区、酒店设施等。特区实行特殊政策，通过吸引外国和本国的投资、革新技术和工业集成生产来实现经济可持续发展。特区鼓励并保护所有企业，鼓励发展工业、农牧业、机械制造、旅游及古巴法律允许的所有使用清洁技术、以知识创新为基础、能增加附加值的货物和服务生产活动。主要推荐的投资领域包括：生物技术和医药、可再生能源、食品加工业、包装容器业、工业、农业等。特区由马里埃尔发展特区办公室管理，设立一站式服务窗口，负责申请、许可、授权等全部手续的办理。

今年6月，古巴政府又颁布了《外国投资法》，在税收方面给予外商合资企业和国际经济联合体等较大优惠，但明显不鼓励设立外商独资企业。

（2） 与中国贸易关系

近年来，中古双边贸易保持良好发展势头。目前，我国是古巴第二大贸易伙伴，古巴是我国在加勒比地区第一大贸易伙伴。据我国海关统计，2013年，中古贸易额18.79亿美元，其中中方进口5.05亿美元，出口13.74亿美元，同比分别增长7.9%、-11.3%和17.2%。我国主要出口电冰箱、客车、皮卡、发动机等机电产品，主要进口镍、食糖、农副产品等。

去年9月古巴外贸和外资部长罗德里戈·马尔米耶卡率团访华，介绍了马里埃尔港的建设情况并鼓励中国企业到特区投资。今年7月，国家主席习近平访问古巴期间，鼓励和支持中国企业到古巴投资兴业，力求使中国成为古巴最大的投资者、第二大贸易伙伴国和第一大信贷来源国。双方合作文件的签署，涉及经贸、农业、能源、矿业、融资、生物技术、通信、基础设施建设、卫生、文化、教育等领域。

四、 专业市场分析

（一）可再生能源

古巴是加勒比地区最大的国家，太阳能、风能等自然资源丰富。但受制于较低的经济、科技发展水平，其传统能源开采和新型能源开发利用都比较缓慢，目前只能通过大量进口才能满足其能源需求。

近年来，古巴政府十分重视可再生能源的开发利用，将太阳能、风能、生物质能、沼气等的开发利用确定为优先发展产业，目前虽尚处起步阶段，但潜力巨大。

为实现国家能源安全，改变目前古巴能源高度依赖进口的现状，近年来古巴政府十分重视可再生能源的发展，力求借助新能源的发展，逐步减小进口能源比重，实现能源自给，为经济发展提供保障。2011年出台的古共六大《经济社会政策纲要》指出，古将在短期内优先发展具有较大经济效益的可再生能源发电项目。为此，古政府正抓紧制定新能源发展政策，鼓励外资投资新能源项目，同时加大财政投入，大力建设太阳能、风能和生物质能电站，计划在未来8年内将可再生能源占总发电量的比例由目前的3.8%提高至20%。

根据正在实施的逐步扩大可再生能源使用计划，古还将在拉斯图那省普拉亚埃拉杜拉建设一座新的风电园，在玛坦萨斯省卡里莫特建设一座生物发电站，在青年岛建设一座森林生物质气化厂，此外还将建设6个养猪场生物沼气发电站、100个畜牧场生物沼气发电站、1,423座风力磨坊及6,532个太阳能热水器。

由于缺少资金，缺乏技术和设备，古政府一直积极寻求开展国际合作，利用多种形式发展可再生能源。目前，主要采取贸易采购、技术合作或外国投资的方式来实施有关可再生能源项目。由于古巴实行高度集中的计划经济，政府主导型很强，货币和汇率实行双轨制，现行法律和政策对外资尤其是工程承包企业有诸多限制，且政策多变，支付能力和偿还能力较弱，外资企业需承担较大的风险。

近年来，我国企业在光伏发电、风能发电机生物质能发电方面取得了长足的发展，技术日臻成熟。为抓住古巴新能源发展的契机，建议抢占先机，进入古巴市场，同时还能借助古巴的地理优势，以其作支点，进一步在拉美加勒比开拓更为广阔的新能源市场，破解目前我国新能源生产企业过度依赖欧美发达国家市场而经常遭遇不公平待遇的僵局。

（二）汽车业

古巴汽车工业发展较缓。私人汽车在古巴是受限制的，主要是公务用车和客车。古巴曾进口了不少欧美国家的汽车。据不完全统计，至今古巴全国各地仍保存了约20万辆老式汽车，其中不乏从1915年至1960年生产的雪佛兰、福特、凯迪拉克和奔驰系列的各式汽车，至今仍然在古巴被用作为出租车和私人交通工具。如果古巴换车潮到来，将会是巨大的市场。

宇通汽车已经率先打入古巴汽车市场。从2007年至2009年，古巴从宇通集团采购了5348辆客车，总价值高达3.7亿美元。目前，宇通客车已占据了古巴客车进口量90%的份额。除客车销售外，宇通集团还与古巴交通部合作，委托古巴工业部下属的工厂在当地进行CKD组装。宇通售后服务网络已基本覆盖古巴全国，运营体系已基本建立，每年古巴有多批次的技术、服务人员到宇通接受培训。此外，古巴政府在几年前就确定把奇瑞定为政府采购用车，并与奇瑞公司签署了采购奇瑞轿车的协议。

目前，古巴正在大力发展旅游业，未来两三年正是大中型客车的换车高峰。古巴政府与中国政府有着长年友好关系，提供了良好的大环境，其政府采购和旅游业的广阔市场值得去开拓。

（3） 旅游业

近年来，旅游业成为古巴重点发展的部门和主要创汇产业之一。2004年以来，赴古巴游客始终保持在每年200万人次以上的水平。2013年，古巴接待外国游客总数285.26万人次，比上一年增长0.5%；旅游相关收入达26.27亿古巴可兑换比索（CUC）,同比增长0.5%。加拿大继续保持第一大客源国地位，游客数超过100万人，同比增长10%。英国和德国游客人数分列第二和第三位。其后依次为法国、阿根廷、意大利、墨西哥、西班牙、俄罗斯和委内瑞拉。中国排在第15位。

2012年底,全国有各类宾馆及旅游住宿设施473家，包括303家星级酒店和59家其他旅游住宿设施。其中，五星级酒店37家，四星级酒店79家，三星级酒店100家。全国各类宾馆旅游设施共有客房64,627间。根据古巴旅游发展战略计划，到2020年，客房总数将突破85,000间。古巴从事餐饮、住宿等旅游服务的非国有经营规模也取得较快发展，目前已有2242家餐厅和6000余间客房。赴古巴投资建设酒店、公路及旅游相关配套设施，同时向古巴市场推广酒店用品、建材等相关服务产品都是值得利用的契机。

五、展品运输注意事项

古巴的关税制度十分复杂，同时国内物资奇缺并实行配给制，所以古巴对展品进口的限制很多。展商的展品在展馆不能够随意出售和赠送，撤展时除了原样回运以外，必须留样给古巴相关部门或交给古巴海关处置，且展品数量必须与入关申报的数量一致。如要出售或赠送，需要办理如下手续：

① 如展品要出售，买方必须是具备进口权的公司或组织，不能为个人。卖方需要向买方提供展品提单副本、形式发票、通关单、买卖合同、展品清册等文件。买方在闭馆后45天内，到海关办理相关购买手续。

② 如展品要赠送，受赠方也必须是具备进口权的公司或组织，不能为个人。赠送方需提供形式发票、授权同意书等文件，其他手续由受赠方在闭馆后45天内，到海关办理相关手续。

③ 闭馆后，所有展品都在海关的监管之下。如果买方或受赠方在7天内不能办理好相关手续并提取展品，7天后，买方或受赠方需要向海关支付监管费用。

考虑到以上情况，参展企业应尽早确定展品处理方式，便于展团与古巴海关沟通。参展期间展商须特别注意杜绝销售展品行为，否则古巴海关将采取撤架、清查全部展品行动，并对展商的销售行为课以高达2000可兑换比索（CUC，1 CUC约合0.86欧元）的罚款。因此，有实力、有兴趣进入古巴市场的大型企业或者在当地有固定客户和销售渠道、对当地情况熟悉的企业申请参展将予以优先确认。
